El presente articulo presenta algunas definiciones sobre la guerra, la guerra comercial,
hace una breve resena histérica sobre algunos casos acontecidos en Europa y América,
y se describe brevemente la situacion que hoy compromete principalmente a los
EE.UU. de América y a China, para finalizar presentando algunas inferencias.

LA GUERRA COMERCIAL

This article offers some definitions about war, trade war, a brief historical review
of some cases that occurred in Europe and America, and a brief description of the
situation that today mainly involves the United States of America and China, and
finishes presenting some conclusions.
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Revista de la Escuela Conjunta de las Fuerzas Armadas

“Comercio es el arte de comprar por tres francos lo que vale seis, y de vender en seis lo que vale tres.”
Francois Marie Charles Fourie

INTRODUCCION

n los Ultimos afios se han intensificado los rumores y comentarios

sobre la posibilidad de una guerra comercial, la cual se puede definir

como un conflicto en virtud del cual un pais impone medidas dirigidas
a restringir la entrada de uno o mas productos importados desde otro pais
o grupo de paises. Esta medida puede traducirse en un aumento de arance-
les (impuesto que grava a determinados bienes) o en la prohibiciéon total de
importar productos. Como consecuencia de lo anterior, el pais o grupo de
paises que se ve menoscabado toma medidas similares en contra del primer
pais como represalia.

Este tipo de conflictos comerciales se enmarcan, por lo general, dentro
de un esquema de proteccionismo impulsado por un gobierno, al hacer que
los productos extranjeros sean mas caros, y por lo tanto, disuadir la compra
de estos por parte de los consumidores locales, promoviendo asi a las empre-
sas nacionales que no estan gravadas con el arancel.

En el presente articulo se presenta algunas definiciones sobre la gue-
rra, la guerra comercial, hace una breve resefia histérica sobre algunos casos
acontecidos en Europa y América, y se describe brevemente la situacidon que
hoy compromete principalmente a los EEUU de América y a China, para fina-
lizar presentando algunas inferencias.

“Ninguna nacion se ha arruinado por causa del comercio.”

Benjamin Franklin
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PALABRAS CLAVE: GUERRA COMERCIAL, CONFLICTO
COMERCIAL, AUMENTO DE ARANCELES, IMPORTACION.
KEYWORDS: TRADE WAR, TRADE DISPUTE, RAISE TARIFFS,
IMPORT.
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LA GUERRA COMERCIAL

Segun el Diccionario de la Real Academia de la
Lengua Espafiola (DRAE), la palabra guerra proviene
del germanico *werra pelea, discordia; del aleman
antiguo wérra, del neerlandés medio warre y se re-
fiere a:

1. Desavenencia y rompimiento de la paz entre
dos 0 mas potencias.

2. Lucha armada entre dos o mds naciones o en-
tre bandos de una misma nacidn. Pugna (entre
personas).

3. Lucha o combate, aunque sea en sentido moral.

4. QOposicién de una cosa con otra.

Ademas de la clasificacidon casi universal de las
guerras establecidas en la doctrina militar, existen
otras formas de guerra, a las que se les denomina:
asimétrica, atipica, de baja intensidad, cibernética,
civil, climatica, comercial, convencional, de 4ta gene-
racion, de desgaste, de informacién, meteoroldgica,
de posicidn o trincheras, red (netwar), electrdnica,
esotérica, informatica kamamanasica, mundial, no
convencional, nuclear, transnacional, preventiva, psi-
cotrdnica, quimica y bacterioldgica, reldmpago, san-
ta, sicoldgica, sin reglas, sucia, total, guerra..., etc.

El economista estadounidense Barry Julian Ei-
chengreen, profesor de Economia y Ciencias Politi-
cas de la Universidad de California desde 1987, en la
publicacion del portal de la British Broadcasting Cor-
poration (BBC) Mundo, del 08 de marzo del presen-
te ano, explica que una guerra comercial comienza
cuando un pais toma acciones para restringir la en-
trada de uno o varios productos de importacion de
otra nacién o de un grupo de naciones determinado,
y puede ir desde subir los aranceles hasta la prohibi-
cion de toda la importacion de un producto.

En la misma publicacién, el Dr. Simon Lester, ana-
lista de politica comercial e investigador del Center
for Trade Policy Studies, centro de estudios de comer-
cio internacional con sede en Washington, considera
que el de "guerra comercial" resulta un "término muy
problematico", que puede significar muchas cosas a
la vez; por lo que puede inferirse que se trata de un
amplio rango de conflictos comerciales, que pueden
ir desde una simple limitacién para la importacién de

un producto hasta una disputa politica por una razén
econdmica entre dos o0 mas naciones.

El abogado indio-estadounidense Raj Bhala,
profesor de la Universidad de Kansas (Estados Uni-
dos) especializado en la legislacion del comercio in-
ternacional, y destacado en los campos del Derecho
Comercial Internacional y la Ley Islamica (Sharia),
explica que las formas en que actuan los paises im-
plicados en estas disputas dependen del alcance de
las medidas que generaron el conflicto, cuyos secto-
res afectados pueden ir desde bienes hasta servicios
o incluso propiedad intelectual.

Simon Lester, por su parte, sefiala que este tipo
de disputa suele tener varias fases y puede llevar a
una "escalada de tensiones". Menciona como ejem-
plo que en 1930, el Congreso de Estados Unidos su-
bié los aranceles a determinados productos y mu-
chos paises respondieron subiendo los impuestos
también.

El Senior de Comercio Exterior y Relaciones Gu-
bernamentales William Alan Reinsch, quien fuera
presidente del Consejo Nacional de Comercio Exte-
rior de Estados Unidos, también menciond en BBC
Mundo que la forma en la que actian las naciones
durante una disputa de este tipo se basa en "ataques
comerciales" de "acciones compensatorias". "Es una
especie de ojo por ojo y diente por diente: yo te voy
a hacer lo equivalente a lo que tu me hiciste a mi y
si tu me haces mas, yo haré lo posible por hacerte
miserable y hacerte mas de lo que ti me hiciste a mi".

Segun la publicacion de Sputnik Mundo del 13 de
marzo del 2018, las guerras anglo-neerlandesas fue-
ron los conflictos comerciales mas duraderos y multi-
facéticos de los que han ocurrido en Europa, y sefiala
que la causa de estas guerras fue la resistencia del
Almirante holandés Maarten Tromp, quien el 29 de
mayo de 1652 no observo esta regla cuando esperaba
el regreso de sus buques comerciales en el estrecho
de Dover. En la batalla cerca de Dover los holandeses
perdieron dos buques y se retiraron a sus puertos. A
comienzos del verano de 1652 Inglaterra envid sus
naves a la ciudad de Plymouth y a Escocia para tomar
por la fuerza los buques de los Paises Bajos. A finales
de julio, los holandeses declararon la guerra a Inglate-
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rra. El conflicto finalizd en abril de 1654 con la firma
del Tratado de Westminster.

El siglo XVIII marco el inicio de una nueva eta-
pa para las posesiones americanas de Espafia, y en
general para el conjunto del continente. Perder el
dominio de los mares era en realidad perder la gue-
rra comercial que se venia fraguando desde el siglo
XVII, y el océano constituia un excelente nexo entre
ambos mundos que no convenia perder, pues la po-
sesion de las riquezas de manera directa o indirecta,
se convirtié en objetivo de primer orden. Los me-
tales preciosos del nuevo continente, sus inmensos
recursos naturales, y sus mercados, fueron motivo
mas que suficiente para que durante el siglo XVIII la
presion europea aumentara paulatinamente.

Reinsch, sefiala que basicamente, hay dos im-
portantes armas que se utilizan en este tipo de
guerra: los aranceles, que son impuestos a las im-
portaciones, y las cuotas de importaciones, que son
limites a la cantidad de determinados productos que
se puede importar". Ailade que, en dependencia de
las regulaciones, son posibles también restructura-
ciones en las politicas de gobierno respecto al pais
gue impuso las medidas. "Lo otro es que, como pasd
durante la crisis de 1930, puede comenzar con un
producto y luego extenderse a muchos otros como
respuesta y agravar o conducir a una crisis econdmi-
ca". Agrega que menos comun, es utilizar un siste-
ma regulatorio o medidas proteccionistas, que, en
su opinién, buscan enmascarar las represalias.

Otro conflicto de esta naturaleza fue la iniciativa
llamada “Tarifa Smoot-Hawley” la cual se convirtié en
ley en 1930. Dicha medida promovida por el senador
estadounidense Reed Smoot y el representante Willis
C. Hawley tuvo la finalidad de proteger la economia
local y levantar a Estados Unidos luego de la crisis de
1929. Esta consistié en elevar los aranceles a mas de
20.000 productos importados, con el objetivo de ayu-
dar a la agricultura nacional contra la competencia
extranjera. Sin embargo, las represalias por parte del
resto de los paises no se hicieron esperar, asi Canada,
Gran Bretaiia y Francia, establecieron un aumento de
aranceles, incluso de un 30%, en contra de diversos
productos estadounidenses, lo que agravo alin mas la
crisis econdmica. Finalmente, quizds una de las mas

importantes guerras comerciales que se han librado,
fue la “Guerra del Platano” entre la Unién Europea y
Latinoamérica junto con Estados Unidos.

De acuerdo con el profesor de la Universidad de
California, este tipo de disputas comerciales condu-
cen a la interrupcion del comercio y de las cadenas
de suministro globales, lo que dafia la rentabilidad
de las empresas que importan insumos y exportan
productos. Pero los analistas aseguran que las meras
amenazas de una guerra comercial también tienen su
impacto negativo en el mercado de valores. "Uno de
los principales reflejos es suimpacto en la bolsa, dado
que los inversores se ponen nerviosos, cuando ven en
esto un sintoma de inseguridad. Entonces, caen los
valores y también, la confianza del consumidor y de
los usuarios", sefiala el especialista del Centro para
los Estudios Estratégicos e Internacionales.

Los muslos de pollo empezaron a aparecer en
las mesas de los ciudadanos soviéticos y los de Ru-
sia gracias al acuerdo que el presidente de la URSS,
Mijail Gorbachov, y su homdlogo estadounidense,
George H.W. Bush, firmaron en 1990. El acuerdo fir-
mado entre los lideres beneficiaba a ambas partes:
los ciudadanos de la URSS—que vivia sus ultimos
dias y enfrentaba un déficit alimentario— obtuvie-
ron un alimento barato al mismo tiempo que EEUU
pudo deshacerse de la carne negra de pollo que no
gozaba de una gran demanda entre los consumido-
res estadounidenses como la carne blanca.

Kiril menciona también que en 1993 con la
formacion del mercado comun de la Unién Euro-
pea empezd la “guerra bananera”, cuando la UE
introdujo medidas proteccionistas contra las im-
portaciones bananeras procedentes de los paises
de América Latina y EEUU asi como utilizé prefe-
rencias para los frutos suministrados desde las ex-
colonias europeas en Africa y el Caribe. La Organi-
zacion Mundial de Comercio (OMC) determind que
las cuotas europeas habian violado las reglas del
comercio y permitié a EEUU introducir restriccio-
nes de respuesta a las exportaciones procedentes
de la UE.

El 2006 las autoridades rusas amenazaron con
cancelar las preferencias existentes para las impor-
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Mijail Gorbachov y George H.W. Bush.

taciones del pollo estadounidense y declararon que
emprenderian este paso por razones de seguridad
veterinaria, asi se ejercia presion para obtener el
derecho de entrar en el Organizacién Mundial de
Comercio. Para eso Rusia tenia que conseguir que
EEUU cancelara la enmienda Jackson-Vanik, aproba-
da en 1970 en la que se rechazaba el otorgamiento
de estatus de la nacién mas favorecida a los paises
sin economias de mercado que restringian la emi-
gracion. En lo relativo a la URSS, la enmienda impo-
nia restricciones comerciales a la Unidn Soviética por
prohibir la salida de los judios en el extranjero. La UE
y 11 paises de América Latina terminaron esta situa-
cién firmando un acuerdo en diciembre de 2009.

La enmienda de Jackson-Vanik fue derogada
en 2012 por Barack Obama y Rusia pudo finalmen-
te ingresar a la OMC. No obstante, los agricultores
estadounidenses pudieron disfrutar del comercio
de pollo con Rusia durante tan solo dos afios. En
agosto de 2014, Moscu introdujo sanciones contra
los paises occidentales como respuesta a las res-
tricciones que habian sido impuestas a Rusia por
Crimea. El embargo ruso incluyd las importaciones
del pollo estadounidense. En menos de un aio,
Dmitri Medvédev, primer ministro de Rusia, decla-
ré que el pais euroasiatico era capaz de abastecer-
se con la carne de pollo.

Las posibilidades de una nueva guerra comer-
cial han sido contempladas con mayor importancia

desde el 2016, en que EEUU ha manifestado sus in-
tenciones de abandonar el Acuerdo Transpacifico de
Cooperacion Econémica (TPP), la renegociacion del
NAFTA, asi como la imposicién de aranceles eleva-
dos en productos importados. Las Organizaciones
Internacionales como los miembros activos del libre
comercio a nivel mundial han expresado su inquie-
tud sobre las negativas que una potencial guerra co-
mercial podria significar.

A fines del mes de enero del presente afio,
Corea del Sur y China protestaron contra los fuer-
tes aranceles fijados por el equipo del presidente
estadounidense Donald Trump a las importaciones
de lavadoras y paneles solares, una medida que ha
suscitado en Asia temores a mas iniciativas protec-
cionistas por parte de Washington. Sin embargo, el
presidente considera que la decisidn obedece a que
su pais sufre de un "comercio injusto” sus compe-
tidores y que las nuevas medidas garantizardn una
mayor paridad en los intercambios comerciales y
reducira los déficits. "Nuestras industrias de ace-
ro y aluminio (y muchas otras) han sido diezmadas
durante décadas por el comercio injusto y la mala
politica con los paises del mundo. No podemos per-
mitir que se sigan aprovechando de nuestra nacién
0 nuestras empresas. iQueremos un comercio libre,
justo e INTELIGENTE!", escribié en Twitter.

El presidente Trump firmé el 8 de marzo dos do-
cumentos que prevén gravar con aranceles del 25%
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y del 10% a las importaciones de acero y aluminio,
respectivamente. La reaccion de distintos politicos y
los expertos de todo el mundo no se hizo esperar. Al-
gunos incluso pronosticaron que la medida pudiera
provocar una guerra comercial a gran escala. Chris-
tine Lagarde, presidenta del Fondo Monetario Inter-
nacional (FMI), exhorté a EEUU a no contribuir a una
guerra comercial transatlantica, mientras que en Bru-
selas amenazaron con aplicar medidas de respuesta.

La disputa nace en el desequilibrio de 375.000
millones de ddlares (unos 305.000 millones de euros)
en la balanza comercial. “Tenemos el mayor déficit
gue ningun pais ha tenido en toda la historia”, justi-
ficd Trump el 22 de marzo mientras aprobaba unas
tasas a importaciones chinas valoradas en 60.000
millones de ddlares anuales. China respondia al dia
siguiente con una lista de 120 productos a los que so-
meteria a un arancel del 15% si no se resolvian las di-
ferencias amistosamente. Su eleccidn no es azarosa:
apunta a los estados agricolas que apoyan con mas
fervor a Trump. China aclaré, ademas, que respondia
a los aranceles estadounidenses sobre el acero y el
aluminio de semanas atras y no al ultimo paquete.

EEUU impondrd nuevos aranceles de hasta un
30% a equipos solares importados, segin aseguro el
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lunes la oficina del Representante de Comercio de Es-
tados Unidos. El presidente Trump, también aprobd
aranceles de hasta un 50% para las lavadoras impor-
tadas, segun la oficina. "Esto demuestra que la admi-
nistracién de EEUU, después de tomarse su tiempo,
estd ahora comenzando a desplegar medidas que res-
tringen el comercio con la idea de cumplir las prome-
sas realizadas en la campana electoral", explica Louis
Kuijs, jefe de economia asidtica para la consultora glo-
bal Oxford Economics en Hong Kong. "Podria tratarse
del primero de muchos pasos", explica Kuijs, predi-
ciendo que las importaciones de acero y aluminio
podrian estar en la lista de objetivos de Washington.

Nadie saldra ganando en caso de que se desen-
cadene una guerra econdmica entre la UE y EEUU,
declaré en Bruselas el ministro de Economia y Finan-
zas de Francia, Bruno Le Maire, quien considera que
la reaccién de la UE a los aranceles propuestos por
EEUU debe ser "unida y fuerte". Pierre Moscovici,
comisario europeo de Asuntos Econdmicos y Finan-
cieros, Fiscalidad y Aduanas, sefiald “No nos gusta la
guerra, pero debemos estar dispuestos a cualquier
tipo de medidas en respuesta, si queda claro que
otro pais se comporta de una manera demasiado
agresiva". El presidente Trump asegurd que elimi-
nara esos aranceles si la UE hace lo mismo con las
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tarifas que impiden la entrada de los productos es-
tadounidenses al mercado europeo, y advirtié que
si el bloque no lo hace, aplicara restricciones a los
automoviles y otras mercancias.

El ministro de Comercio de Corea del Sur, Kim
Hyun-Chong, dijo que los nuevos aranceles de EEUU
iban contra las normas de la Organizacién Mundial
del Comercio. "Estados Unidos ha optado por medi-
das que ponen consideraciones politicas por delante
de los estandares internacionales"”, dijo Kim en un
foro industrial. "El Gobierno respondera activamen-
te a la propagacion de medidas proteccionistas para
defender los intereses nacionales".

China, el mayor fabricante mundial de paneles
solares, calificd la medida como una "sobrerreac-
cion" que daiaria el entorno del comercio mundial
de los productos afectados. "La decisién de EEUU es
un abuso de las medidas de reparacion comercial y
China muestra su gran insatisfaccion al respecto"”,
comenta Wang Hejun, jefe de la oficina de compen-
sacion e investigacion comercial china, organismo
gue depende del Ministerio de Comercio, en un co-
municado colgado en su microblog. "China trabajara
con otros miembros de la OMC para defender deci-
didamente sus legitimos intereses en respuesta a la
desacertada decisidn de Estados Unidos".

Segun lo publicado en el sitio web de Univisidn
Noticias (02/04/2018) a mediados de marzo el go-
bierno de China lanzé una contraofensiva en el te-
rreno comercial con Washington al imponer arance-
les de hasta 25% a 128 productos estadounidenses,
en respuesta a una medida similar adoptada por la
Administracion del presidente Trump contra las im-
portaciones de acero y aluminio del pais asiatico. La
medida afectard a la carne de cerdo congelada, el
vino, ciertas frutas y nueces, y residuos de aluminio.
La reaccién en EEUU llegd rapido con una caida del
indice industrial Dow Jones en la Bolsa de Valores,
que finalmente se dejoé casi 460 puntos, lo que se tra-
dujo en una caida del 1.90%. Los otros dos valores
bursatiles mas importantes, el Standard & Poor 500,
Nasdag Composite, se dejaron un 2.23% y un 2.74%.

La lista publicada por China coincide con la que
se conocio el 23 de marzo que contempla tarifas po-

tenciales sobre hasta 3,000 millones de ddlares en
bienes estadounidenses. El Ministerio de Comercio
de China dijo que suspenderia sus obligaciones con
la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) para
aumentar los aranceles sobre 120 productos esta-
dounidenses, incluida la fruta. Las tarifas de esos
productos se incrementaran en un 15% adicional.
Otros ocho productos, incluida la carne de cerdo,
ahora estaran sujetos a aranceles adicionales de un
25%, dijo el ministerio chino. China justifica la medi-
da como una “una accién legitima adoptada bajo las
normas de la OMC para salvaguardar los intereses
chinos", de acuerdo con el comunicado oficial (Uni-
vision Noticias 02/04/2018).

En ese escenario, el gobierno chino insistia en
mantener la concordia, recomendando al gobierno
de Trump a no abrir una “caja de Pandora” (abrir la
“caja de Pandora” es una de las expresiones mas co-
munes cuando nos referimos a alguien que puede
descubrir algo negativo por curiosidad). El secre-
tario de Comercio, Wilbur Ross, tratando de poner
“paios frios” sefald que las sanciones contra China
eran ante todo el "preludio a una serie de negocia-
ciones" (Univision Noticias 02/04/2018).

A pesar de que el presidente Trump sostiene que
"las guerras comerciales son buenas y faciles de ga-
nar", la decision de China "serd un duro golpe para
Washington, y Estados Unidos va a pagar un alto precio
por su politica comercial radical hacia China", aseguré
el Global Times (tabloide diario chino sobre temas in-
ternacionales). México ha asegurado que usara todos
los medios legales para garantizar que Washington
cumpla con las obligaciones internacionales, apuntan-
do a la compensaciéon que contempla el Tratado de
Libre Comercio de América del Norte. Espafia tampo-
co se libra de las politicas proteccionistas impuestas
por Donald Trump. El Departamento de Comercio de
EEUU ha aprobado nuevos aranceles a la aceituna de
mesa negra de Espafia, que es de aplicacidon inmediata
y asciende al 17,13% de las importaciones; este nue-
vo arancel se suma al provisional del 4,47% impuesto
el 28 de noviembre de 2017 como medida preliminar
derivada de su investigacidn anti-subvenciones.

Por otro lado, India reabrié recientemente una
disputa con EEUU al entender que Washington no
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ha cumplido con un fallo sobre energia solar. Viet-
nam también impugnd las medidas antidumping de
Estados Unidos contra las exportaciones de filetes
de pescado, seglin un documento registrado en la
OMC. "Aunque las medidas proteccionistas del pre-
sidente Trump estan hasta ahora en areas acotadas,
existe el riesgo de que las veamos expandirse a otras
areas", sefialan los analistas de Danske Bank.

Con el argumento de que afectan a la seguridad
nacional, y cumpliendo su medida de que “protege-
ra no solo a los trabajos en EEUU sino la tecnologia
y la innovacion”, el presidente Trump establecié un
arancel del 25% al acero y un 10% al aluminio, que
da como resultado aranceles sobre la importacion
de 1.300 productos chinos por valor de 50.000 mi-
llones de ddlares, ademas de que cree que una de
las principales razones del déficit comercial que exis-
te con China es debido al robo de tecnologia del cual
acusa al gigante asidtico, “...se estd produciendo un
tremendo robo de propiedad intelectual, cientos de
miles de millones de ddlares cada afio”, denuncio el
primer mandatario estadounidense, luego de acu-
sar a empresas del pais asidtico de realizar copias a
ideas y productos estadounidenses para vendérse-
las de vuelta a un precio mas bajo o reducir la entra-
da de productos estadounidenses al mercado chino.

De igual modo, la respuesta de China no se hizo
esperar al imponer aranceles de 15% a 120 articu-
los de importacidon como frutas y ocho articulos que
incluyen carne de cerdo y productos alimenticios se-
ran sometidos a aranceles de 25%, por valor de unos
USS$3,000 millones. Esto es debido que las medidas
tomadas primero por Estados Unidos podrian pro-
ducir grandes pérdidas para china en productos de
acero y plastico que el pais exporta, entonces este
debe buscar la manera de equilibrar este déficit y
responder al camino proteccionista que Estados
Unidos ha decidido tomar.

Por otro lado, es importante destacar a los afec-
tados por esta confrontacion de proteccion de inte-
reses que se ha producido entre los Estados Unidos
de América y la Republica democratica de China. Los
aranceles, las cuotas a la importacién y demas me-
didas proteccionistas inciden directamente en el au-
mento de precios de los productos a los que fueron

aplicados dichas medidas, por ende los consumido-
res tendrdn que pagar mas para obtener el producto
o el servicio, pero mas especificamente productos
agricolas como la soya, el maiz, el algodén y el taba-
co seran impactados por los aranceles impuesto por
China. Asi como también carnes, productos quimi-
cos y plasticos y sectores como el aeroespacial y el
manufacturero.

Paises de Latinoamérica pueden salir benefi-
ciados y volverse mds competitivos en el mercado
al acaparar la atencién de China en su busqueda de
otros socios productores de soya, de hecho el 10%
de las exportaciones totales de Brasil se compone
de soya y el 74% de esta soya es exportado hacia
China. De igual modo, la carne de cerdo mexicana
podria presentar un incremento sustancial en las ex-
portaciones hacia el gigante asiatico. Con la entrada
en funcionamiento de la empresa de Kingtom Alu-
minio SRL, la nueva zona franca de capital chino en
Republica Dominicana, y siendo sus principales mer-
cados de exportacion Estados Unidos y Puerto Rico,
se perfila un crecimiento sustancial para Republica
Dominicana en las exportaciones de aluminio hacia
el mercado estadounidense.

Lo que presenciamos con esta guerra comercial
nos permite considerar que tiene visos de una dis-
puta estratégica por la hegemonia mundial. A Pekin
le preocupa que la politica de EE.UU. hacia ellos se
acerque mas a la contencion de George F. Kennan,
en este caso limitar y mantener el comunismo chino
y sus mercaderias dentro sus fronteras por decirlo
vulgarmente y a EEUU que China siga expandiendo y
cimentando sus rutas de la seda y las bases militares
en el exterior (collar de perlas).

EEUU podria haber sometido facilmente a la
China de los 80, con una economia subdesarrollada
y desesperada por la tecnologia occidental. China
tiene hoy lo que necesita, exporta centrales eléctri-
cas y trenes de alta velocidad, lidera iniciativas de
comercio global como el Banco de Inversiones e In-
fraestructuras Asiaticas o la Nueva Ruta de la Seda,
conjunto de mega inversiones en infraestructura en
mas de 50 paises que cubren las distintas rutas que
antiguamente ligaban a China con Europa, y que va a
significar la expansién del comercio en el corazén de
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Eurasia, de dos vias. Por un lado las exportaciones
industriales chinas, y por el otro las importaciones
de materias primas (en especial el preciado petréleo
de Medio Oriente) y tecnologia de la Europa mas de-
sarrollada, y le sobran mercados alternativos al es-
tadounidense; es decir su economia va aun muy por
detrds en madurez y competitividad de la de EEUU,
pero le sobra “municién” para contratacar.

Es en este marco que se debe entender el re-
ciente anuncio de la cotizacion del petréleo en los
llamados “petroyuanes” respaldados en oro, para
dejar de pagar el preciado combustible en délares. El
debut de estos petroyuanes en la bolsa de Shanghai
ha sido todo un éxito hace pocos dias (contratos por
18.300 millones de yuanes, equivalentes a 2.900 mi-
llones de délares el primer dia). China ha superado
a EEUU como primer importador mundial de petro-
leo, pero los mercados que regulan la cotizacién (el
tipo Brent, en Gran Bretafia, y el tipo WTI, en Esta-
dos Unidos) cotizan exclusivamente en ddlares.

China, para comprar petrdleo a sus provee-
dores, Rusia e Iran los mas importantes, tenia que
hacerse de los ddlares en el mercado internacional
0 usar sus reservas. Con el nuevo sistema de yuan
respaldado en oro, la cotizacién del mercado de fu-
turos de Shanghdi serd la tercera alternativa a usar-
se. Es el principio del fin de la hegemonia del ddlar,
tema sumamente complejo que se profundizara con
la incorporacién formal del yuan como moneda de
reserva internacional, prevista para 2020.

James G. Rickards, abogado, economista y ban-
quero de inversién estadounidense con 35 afos de ex-
periencia trabajando en mercados de capital en Wall
Street, y colaborador de The Daily Reckoning, sefiala
que la tesis popular desde la década de 1930 es que
existe una progresion natural desde las guerras mone-
tarias hasta las guerras comerciales y la guerra total.
Tanto la historia como el analisis apoyan esta tesis.

Considera que las guerras monetarias no exis-
ten todo el tiempo; surgen bajo ciertas condiciones
y persisten hasta que se produce una reforma sis-
témica o un colapso sistémico. Las condiciones que
dan lugar a guerras monetarias son demasiada deu-
da y demasiado poco crecimiento. En esas circuns-

tancias, los paises intentan robar el crecimiento de
los socios comerciales al abaratar sus monedas para
promover las exportaciones y crear puestos de tra-
bajo relacionados con la exportacion.

Sostiene que el problema con las guerras de
divisas es que son juegos de suma cero o de suma
negativa. Es cierto que los paises pueden obtener un
alivio a corto plazo al abaratar sus monedas, pero
mas pronto que tarde, sus socios comerciales tam-
bién abaratan sus monedas para recuperar la ventaja
de las exportaciones. Este proceso de devaluaciones
tit-for-tat se alimenta de si mismo con el péndulo de
la ventaja comercial a corto plazo que va y viene, y
nadie se adelanta. Después de algunos afios, la fu-
tilidad de las guerras monetarias se hace evidente,
y los paises recurren a las guerras comerciales. Esto
consiste en aranceles punitivos, subsidios a la expor-
tacidn y barreras no arancelarias al comercio.

Menciona que la dindmica es la misma que en
una guerra de divisas. El primer pais que impone
aranceles obtiene una ventaja a corto plazo, pero la
represalia no tarda en llegar y la ventaja inicial se eli-
mina a medida que los socios comerciales imponen
aranceles en respuesta. A pesar de la ilusién de una
ventaja a corto plazo, a largo plazo todo el mundo
estd peor. La condicion original de demasiada deuday
muy poco crecimiento nunca desaparece. Finalmen-
te, aumentan las tensiones, se forman bloques rivales
y comienza una guerra con el uso de la fuerza militar.
Estas guerras por cierto a menudo tienen una queja
econdmica no tan escondida o razén detras de ellos.

Hace una resefia sefialando que a principios
del siglo XX comenzdé con una guerra de divisas que
comenzd en Weimar (Alemania) con una hiperinfla-
cion (1921-23) y luego se extendid a través de una
devaluacion francesa (1925), una devaluacion brita-
nica (1931), una devaluacién estadounidense (1933)
y otra franco-estadounidense, devaluacién (1936).

Mientras tanto, una guerra comercial global sur-
gi6 después de los aranceles Smoot-Hawley (1930) y
los aranceles comparables de los socios comerciales
de los EE. UU. Finalmente, una guerra con el empleo
de la fuerza militar progresé con la invasién japo-
nesa de Manchuria (1931), la invasion japonesa de
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Pekin y China (1937), la invasidn alemana de Polonia
(1939) y el ataque japonés a Pearl Harbor (1941). El
mundo se vio envuelto en las llamas de la Segunda
Guerra Mundial, y el sistema monetario internacio-
nal sufrié un colapso total hasta la Conferencia de
Bretton Woods en 1944,

Se pregunta ¢Se estd reprimiendo este patrén
hoy en dia?, y sefala que lamentablemente, la res-
puesta parece ser afirmativa. La nueva guerra mo-
netaria comenzé en enero de 2010 con los esfuerzos
de la administracién Obama para promover el creci-
miento estadounidense con un ddlar débil. Para agos-
to de 2011, el ddlar alcanzé minimos histéricos en el
indice real de la Fed.

Otras naciones tomaron represalias, y el periodo
del “ddlar barato” fue seguido por el “euro barato” y
el “yuan barato” después de 2012. Una vez mas, las
guerras monetarias resultaron ser un callejon sin sa-
lida. Ahora han comenzado las guerras comerciales.
El jueves 27 de julio, el Congreso de Estados Unidos
aprobd una de las leyes de sanciones econdmicas
mas duras jamas aprobadas contra Rusia.

Esta ley estipulaba que las compafiias estadou-
nidenses no pueden participar en los esfuerzos ru-
sos para explorar petréleo y gas en el Artico. Pero
fue mas alld y dijo que incluso las compafiias extran-
jeras que hacen negocios con Rusia en la explora-
cién del Artico estaran prohibidas en los mercados y
contratos estadounidenses. Estas nuevas sanciones
suponen una amenaza existencial para Rusia porque
dependen en gran medida de los ingresos del pe-
tréleo y el gas para impulsar su economia. Rusia ha
jurado tomar represalias.

Hoy parece una repeticién de la década de
1930. Como dijo Mark Twain: “La historia no repi-
te, pero si rima”. Luego viene el empleo de la fuerza
militar contra Corea del Norte, que inevitablemente
atraerd a Rusia, China, Corea del Sur y Japén. Esto
equivaldra a la Tercera Guerra Mundial.

Ahora es un buen momento para reducir su
asignacion a las acciones, aumentar su asignacion
de efectivo para reducir la volatilidad y aumentar su
exposicién al oro como un refugio seguro.

Hasta ahora (y desde la Segunda Guerra Mun-
dial), la comunidad internacional, tomando buena
nota de lo destructivos que a lo largo de la historia
han sido los conflictos econdmicos, habia optado por
intentar resolver los enfrentamientos comerciales
dotandose de un conjunto de reglas imbricadas en la
OMC, antes GATT. A nivel internacional, los acuerdos
de la OMC (junto a otros muchos) han servido para
civilizarnos y enterrar nuestras bajas pasiones, de-
jando que la legitimidad del derecho internacional
sustituya a la ley del mas fuerte. Esto ha permitido a
la economia mundial crecer al alejar el fantasma de
la guerra entre grandes potencias. Tema distinto es
como se han distribuido estas ganancias, sobre todo
en los paises ricos, pero lo que esta claro es que esta
expansion del comercio ha generado mucha riqueza
durante las ultimas décadas.

“La necesidad de encontrar mercados espolea

a la burguesia de una punta u otra del planeta. Por

todas partes anida, en todas partes construye, por
doquier establece relaciones”.

Karl Marx

CONCLUSIONES

Se puede decir que la guerra comercial es muy
antigua, encontrandose registros de que ésta se li-
braba ya en el siglo XVI entre Espafia y algunos pai-
ses europeos interesados en el comercio con Amé-
rica. A mediados del siglo XVII, los comerciantes
neerlandeses vendian sus bienes por toda Europa,
lo que causaba problemas con otros Estados que se
consideraban a si mismos las potencias maritimas,
en esos afios el intercambio comercial y la industria
pesquera de los Paises Bajos superaban cinco veces
a la de Inglaterra.

También se puede decir que a través de la his-
toria hemos visto que cuando algun pais toma me-
didas restrictivas para la importacion de ciertos
productos, es dificil que los paises afectados no res-
pondan, y esto puede llevar a que mds productos
se vean afectados; por lo que se puede sefialar que
las guerras comerciales no se ganan ni se pierden, al
final los involucrados van a ocasionar que el inter-
cambio comercial que se produce entre ellos quede
parcial o totalmente deteriorado y causando efectos
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colaterales en los otros mercados que mejoraran o
empeoraran su situacion.

Es dificil pronosticar quién gana o pierde en
una guerra comercial, pueden pasar varias cosas
en el caso de esta ultima que ha atraido la atencion
mundial, teniendo en cuenta que Estados Unidos
no depende tanto del comercio internacional como
otros paises, porque tiene un mercado interno muy
sélido; sin embargo la incertidumbre hace mucho
dafio a la economia mundial. Por otra parte, podria
debilitarse el délar debido a una disminucion de la
demanda de los ahorristas chinos de comprar bonos
del tesoro americano, por lo tanto esa moneda po-
dria perder fuerza.

Esta tensidn internacional generada por la gue-
rra comercial entre Estados Unidos y China, puede
poner en peligro la paz mundial, si se tiene en cuen-
ta la probabilidad que se oriente a la consolidacion
de dos bloques regionales que podrian llevar al te-
rreno militar el control econémico del mundo.

“El pueblo que compra manda, el pueblo que
vende sirve; hay que equilibrar el comercio para ase-
gurar la libertad; el pueblo que quiere morir vende a
un solo pueblo, y el que quiere salvarse vende a mds
de uno”.

Eduardo Galeano
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